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Vermdgensbildung und Riestervertrage
Licht und Schatten bei der geforderten Altersvorsorge

Berlin, 12. September 2011

Im zehnten Jahr der Riesterrente hat das Deutsche Institut fir Altersvorsorge
(DIA) Bilanz gezogen. Die aktuelle Untersuchung zeigt, dass die Vermégens-
bildung von Nichterwerbstatigen und Niedrig- sowie Normalverdienern durch
die staatlich gefdrderte Altersvorsorge zwar gestarkt wurde, bei anderen
Personengruppen sich jedoch erhebliche Mithahmeeffekte abzeichnen.

Die Riesterrente sollte vor allem Jingeren, den Beziehern mittlerer und niedriger
Einkommen sowie Frauen, Familien und Ostdeutschen zugutekommen. ,Bei rund
15 Millionen Vertragen — jeder Finfte Berechtigte — und einem Fordervolumen von
mittlerweile mehr als einer Milliarde Euro jahrlich ist es an der Zeit zu erforschen,
ob dieses Ziel erreicht wird“, erlautert Dr. Reiner Braun (empirica), Co-Autor der im
Auftrag des DIA durchgefiihrten Studie.

Familien und besser Gebildete riestern ofter

Die hdchste Ausschépfungsquote des Riestersparens findet sich bei den Familien:
Vor allem Familien mit jingeren Kindern unter 16 Jahren (30 Prozent), aber auch
Alleinerziehende (20 Prozent) riestern ofter als Alleinlebende oder kinderlose Paa-
re (jeweils 15 Prozent).

Neben dem familiaren Umfeld, Alter und Einkommen ist der Bildungsstand rele-
vant. Personen mit geringerem Schulabschluss haben deutlich seltener einen
Riestervertrag: Menschen mit Hauptschulabschluss zu 16 Prozent, mit Realschul-
abschluss 23 Prozent, mit (Fach-) Hochschulreife 24 bzw. 22 Prozent und Perso-
nen ohne jeden Abschluss nur zu drei Prozent.

Typische Riestersparer lassen sich anhand objektiver Charakteristika nach Ergeb-
nissen der DIA-Untersuchung wie folgt beschreiben: eher jingere (30 bis unter 40
Jahre) Personen, ostdeutsche Mitter in einem Paarhaushalt mit Kindern, eher
hohes Haushaltseinkommen, eher geringes Erwerbseinkommen, mindestens
Realschulabschluss.

Berufliche und familiare Veranderungen fihren zum Vertragsabschluss

Die haufigsten Zeitpunkte fir den Abschluss einer Riesterrente sind die typischen
Meilensteine in der Lebensbiographie. Ein neuer Arbeitsvertrag, Haushaltsbildung,
Familiengrindung und Erwerb von Wohneigentum fiihren haufig auch zum Ab-
schluss von Riestervertrdgen. Daran wird auch deutlich, warum Familien besser
furs Alter abgesichert sind als Alleinlebende oder kinderlose Paare.
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Um zu klaren, welche Personen in welchen Umfang riestern, wurden in der DIA-
Untersuchung Gruppen mit dhnlichen Einstellungen gebildet. Die mengenmafig
grofste Teilgruppe sind die Zufriedenen (33 Prozent), gefolgt von den Verunsicher-
ten (25 Prozent), zufriedenen Familientypen (15 Prozent) sowie drei kleineren
Gruppen: die unzufrieden Verunsicherten (8 Prozent), die tUberlasteten Familienty-
pen (12 Prozent) und die Uninformierten (7 Prozent).

Vermogenszuwachs oder Mitnahmeeffekte?

Der ,Verunsicherte“ ist der ideale Riestersparer. Seine Riesterquote entspricht
genau dem Durchschnitt von 19 Prozent. Seine ungeférderten Geldanlagen sind
als Riestersparer nicht signifikant hoher als bei den Riesterabstinenzlern aus die-
ser Gruppe. Aber sein Nettogeldvermdgen (geftrdertes plus ungefordertes Vermo-
gen) ist aufgrund des Riestersparens grof3er, was deutlich zeigt: Hier hat die For-
derung ihr Ziel erreicht.

Die hohe Riesterquote (31 Prozent) bei den ,zufriedenen Familientypen® ist einer-
seits erfreulich, andererseits gibt es gerade hier Indizien fir hohe Mithahmeeffekte
— auf Sparvertrage also, die auch ohne Forderung abgeschlossen worden waren.
Die Kinderzulage bei der Riesterforderung schafft hier offensichtlich attraktive An-
reize. Die Gruppe der ,Zufriedenen® (Riesterquote 20 Prozent), die sich Uberwie-
gend aus Gutverdienenden und Kinderlosen zusammensetzt, riestert ebenfalls
Uberdurchschnittlich oft. Hier wird der Sonderausgabenabzug zum Steuerschlupf-
loch des ,kleinen Mannes®. Und die oft nicht erwerbstéatigen ,unzufrieden Verunsi-
cherten® (Riesterquote 16 Prozent) bemihen sich mit Hilfe der Riestervertrage ihre
normalen Vermdgen ,ALG-lI-sicher® zu machen, denn dieses Vermdgen bleibt bei
der Bedurftigkeitsprtfung auf3en vor.

,Die sozialpolitisch erwlinschten Zielgruppen werden durchaus erreicht, aber be-
deutende Mithahmeeffekte sind ebenfalls zu beobachten®, so DIA-Sprecher Bernd
Katzenstein. ,Korrekturen sollten also in Angriff genommen werden.”

Die aktuelle DIA-Studie ,,Vermdgensbildung und Riestervertrage® kann
unter www.dia-vorsorge.de angefordert werden.

Fur Ruckfragen und weitere Informationen wenden Sie sich bitte an DIA-Sprecher Bernd
Katzenstein, Telefon: 0221 / 9242 8105 oder per E-Mail an katzenstein@dia-vorsorge.de
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